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MAGASINIERS : APPORTER UN GONSEIL
TECHNIQUE ET VENDRE
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GONTENU PRINGIPAL POURQUOI SUIVRE GETTE FORMATION ?
DECRIRE LES DIFFERENTS CONSTITUANTS ET PIECES TECHNIQUES Cette formation est parfaite pour faire monter en
D'UN SYSTEME ELECTRONIQUE PAR FAMILLE compétence les magasiniers en perfectionnant leur
competence sur les pieces techniques et ainsi accroitre le

LA TECHNIQUE DE VENTE ADDITIONNELLE volume de vente chez un distributeur de piéces.

OBJECTIFS DE LA FORMATION

* Connaitre les pieces techniques liées aux systémes
eélectroniques embarqués dans les voitures.

* Comprendre et identifier les fonctions de ces pieces
techniques.

« Savoir defendre notre réponse dans la vente de ces
pieces a fort contenu technique.

APPLIGATIONS PRATIQUES PUBLIC CONGERNE

Mise en situation et évaluation des connaissances techniques. Vendeur et magasinier de la distribution automobile.
Etudes de cas => faire des propositions.

En savoir +
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